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:POR QUE ESTUDIAR
ESTE CICLO?

En la actualidad el sector de comercio y
marketing es uno de los sectores que mas
ofertas de empleo genera en Espafia.

Actividades Comerciales te

formacién

El ciclo de
proporciona una practica vy
cualificada, en un corto intervalo de tiempo, para
gue puedas acceder a un amplio abanico de
ofertas profesionales en el mercado laboral.
También te brinda la oportunidad de seguir tu
Grado

formacién académica accediendo al

Superior de F.P.

Este ciclo de grado medio, te capacita para
trabajar en el proceso de comercializacién de
cualquier sector, realizando actividades de venta
de productos y servicios tanto en tienda como en
comercio electrénico, o bien realizando
funciones de organizaciéon y gestibn de un

comercio, almacén o centro logistico.

CONTACTO
IES HAYGON

QAV./Haygén, 50 ( San Vicente del Raspeig,
Alicante).

8 03013352.secretaria@edu.gva.es

E https://portal.edu.gva.es/ieshaygon/

MAS INFORMACION LLAMAR AL:

96593 6575
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CICLOS FORMATIVOS
Comercio y Marketing

CICLO FORMATIVO DE GRADO MEDIO

ACTIVIDADES
COMERCIALES

BILINGUE INGLES



:QUE SE ESTUDIA?

El ciclo se compone de un total de 2000 horas
distribuidos en dos cursos y con formacién en
practicas en empresas.

Primer curso:

Marketing en la actividad comercial.
Dinamizacién del punto de venta.

Gestion de compras.

Procesos de venta.

Aplicaciones informaticas para el comercio.
Inglés.

Formacion y orientacion laboral.

Horario reservado para la docencia en inglés.

Segundo curso:

Servicios de atencién comercial.

Comercio electronico.

Gestidon de un pequefio comercio.
Técnicas de almacén.

Venta técnica.

Inglés Técnico Il./Horario reservado para la
docencia en inglés.

:COMO SE ACCEDE?

Tener alguno de los siguientes titulos:

Graduado/a en Educacién Secundaria
Obligatoria.

Técnico/a Basico/a.

Técnico/a.

Técnico/a Auxiliar.

Bachiller superior ( planes educativos
anteriores a la Ley Organica 2/2006, de 3 de
mayo).

Titulaciones equivalentes para el acceso a los
ciclos formativos de grado superior.

Haber superado:

Un curso de formacion especifico
preparatorio y gratuito para el acceso a ciclos
formativos de grado medio en centros
expresamente autorizados por la
Administracion educativa.

Una prueba de acceso.

2° curso del primer ciclo experimental de
reforma de las ensefianzas medias.

3° curso del plan de 1963 o 2° de comunes
experimental de las ensefianzas de Artes
Aplicadas y Oficios Artisticos.

2° de BUP hasta con un maximo de 2
materias pendientes.

Otros estudios o cursos de formacién de los
declarados equivalentes a efectos
académicos con alguno de los anteriores.

SALIDAS
PROFESIONALES

Vendedor/a técnico/a.

Representante comercial.

Promotor/a. Viajante. Visitador.

Mensajeria, paqueteria y entrega a domicilio.
Televendedor/a.Teleoperador/a (call center).
Servicios de informacion/atencién al cliente.
Cajero/a o reponedor/a, responsable de
seccion.

Departamento de compras y proveedores.
Organizacién de eventos y merchandising.

Empresas de transporte, puertos, aeropuertos.

Administrador de contenidos online.

e Comerciante, gerente o encargado de tienda.

Gestion de establecimientos franquiciado.
Técnico en gestidn de stocks y almacén.
Jefe de almacén.

Recepcionista de mercancias.

Responsable de expedicién de mercancias.
Técnico en logistica y gestion de almacenes.

J ¥

.

.
| S
5

| 1



