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ACCESO A LOS CICLOS DE GRADO MEDIO

Acceso directo: ESO, 2° BUP, FP1, FPB y otras
titulaciones equivalentes.

en in contro pildlico
de colidad y gratuitel

Acceso mediante prueba: tener 17 afios o cum-

EUROTRAINEE
plirlos durante el ano de realizacion de la

Dirigido a jovenes que cursan FP y que quieren prueba.

adquirir experiencia profesional en empresas
ACCESO A LOS CICLOS DE GRADO SUPERIOR

europeas y organismos internacionales.
Eurotrainee Acceso directo: Bachillerato, COU, FP2, Ciclo

QUALITAS

INNQVATEC

Formativo de Grado Medio y otras titulaciones
ERASMUS +

Facilita estancias de estudio, practicas en
empresas y proyectos de formacién en otros
paises europeos, fomentando habilidades
profesionales, culturales y personales clave para

equivalentes.

Acceso mediante prueba: tener 19 afios o cum-
plirlos durante el ano de realizacion de la
prueba.

£ EMPRER

CICLOS FORMATIVOS
EN CASTELLO DE LA PLANA

el mercado laboral actual.

FAMILIA DE COMERCIO Y MARKETING
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Enriqueciendo vidas, abriendo mentes.
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INNOVACION EDUCATIVA = Castello € dela Pk

Implantamos metodologias innovadoras y
disenamos un entorno de aprendizaje por
competencias.

CICLO FORMATIVO GRADO MEDIO
- Actividades comerciales
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CICLOS FORMATIVOS GRADO SUPERIOR
- Comercio internacional

- Transporte y logistica

- Gestion de ventas y espacios comerciale
- Marketing y publicidad

https://www.ieselcaminas.org/
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FORMACION PROFESIONAL BASICA

SERVICIOS COMERCIALES

Horario matutino 8:00 - 13:55

Al finalizar este ciclo seras capaz de realizar ope-
raciones auxiliares de comercializacion, merchan-
dising y almacenaje de productos y mercancias.

SALIDAS PROFESIONALES: auxiliar de venta,
empleado de reposicion y operario/a de logisti-
ca entre otras.

CICLO FORMATIVO GRADO MEDIO
ACTIVIDADES COMERCIALES

Horario matutino: 8:00 — 13:55
Horario vespertino: 15:00-20:55

Al finalizar este ciclo seras capaz de desarrollar
actividades de distribucion y comercializacion
de bienes y servicios, y gestionar un pequefo
establecimiento.

SALIDAS PROFESIONALES: vendedor/a técni-
co/a, administrador/a de contenidos online,
atencion al cliente, técnico/a de gestion de stocks
0 gerente de pequeno comercio entre otras.

Horario matutino: 8:00 — 13:55

Al finalizar este ciclo serds capaz de planificar y
gestionar los procesos de importacion/exporta-
cion e introduccidn/expedicion de mercancias.

SALIDAS PROFESIONALES: técnico/a en
comercio exterior, técnico/a en administracion
del comercio internacional o técnico/a en mar-
keting internacional, entre otras.

Horario vespertino: 15:00 — 20:55

Al finalizar este ciclo serds capaz de organizar,
gestionar y controlar las operaciones de trans-
porte de mercancias y viajeros en el ambito
nacional e internacional, y planificar y gestionar
las actividades logisticas de una empresa.

SALIDAS PROFESIONALES: jefe de trafico en
transporte terrestre, maritimo, aéreo y multimo-
dal, jefe/a administrativo/a en transporte y logis-
tica o gerente de empresa de transporte, entre
otras.

2 CICLOS EN 3 ANOS

1°Comercio Internacional

1° Comercio transporte y logistica

CICLO FORMATIVO GRADO SUPERIOR CICLO FORMATIVO GRADO SUPERIOR
COMERCIO INTERNACIONAL GESTION DE VENTAS Y ESPACIOS COMERCIALES

Horario vespertino 15:00 - 20:55

Al finalizar este ciclo seras capaz de gestionar las
operaciones comerciales de compraventa y distri-
bucién de productos y servicios, y organizar la
implantacion y animacion de espacios comerciales.

SALIDAS PROFESIONALES: jefe/a de ventas,
encargado/a de tienda, disefador de espacios
comerciales o escaparatista comercial, entre otras.

CICLO FORMATIVO GRADO SUPERIOR CICLO FORMATIVO GRADO SUPERIOR
TRANSPORTE Y LOGISTICA MARKETING Y PUBLICIDAD

Horario vespertino: 15:00 - 20:55

Al finalizar este ciclo serds capaz de definir y efectuar
el seguimiento de las politicas de marketing basadas
en estudios comerciales y en promocionar y publici-
tar productos y/o servicios en los medios y soportes
de comunicacién adecuados elaborando los mate-
riales publipromocionales necesarios.

SALIDAS PROFESIONALES: técnico/a de marketing,
técnico/a en publicidad, técnico /a en relaciones
publicas o técnico/a en estudios de mercado, entre
otras.

2 CICLOS EN 3 ANOS

1°Gestién de ventas y espacios comerciales

1° Marketing y publicidad
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